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Percorso Acquisti: asset strategico per le aziende in crescita

Nuove competenze per professionalita in cambiamento.

SBS, Scuola Beni Strumentali, affianca i buyer grazie a strategie vincenti e visioni concrete

Il momento storico ha messo la funzione acquisti molto sotto pressione. Ai responsabili, cosi come agli operativi di funzione
vengono richieste capacita di analisi e di risposta alla pressione del cliente (sia esterno che interno) che sono da costruire.

Il percorso che SBS propone vuole andare proprio in questa direzione, essere in grado cioé di fornire strumenti aggiornati alle
necessita della funzione.

Il percorso e strutturato in 5 appuntamenti, fruibili anche singolarmente, per un totale di 75 ore.

Acquisti, asset strategico per le aziende in
crescita

v’ 75 ore di formazione in modalita blanded

v 05 moduli, fruibili anche singolarmente
vIOin partenza il 5 Ottobre 2022

Appuntamenti:

Gestire gli aumenti di prezzo: il pronto soccorso per salvaguardare I'azienda;
SUPPLY CHAIN E CONTRATTI INTERNAZIONALI DI (SUB)FORNITURA: Come negoziare da una posizione di (relativa)
debolezza;
m  Vendor rating: la valutazione del fornitore per migliorare performance e diminuire i costi;
Buyer efficace: focus TRATTATIVA;
Come trovare, selezionare, valutare e mantenere i fornitori piu affidabili;

Modalita formative:

ONLINE: corsi di formazione in modalita online interattiva, con un alto coinvolgimento dei partecipanti attraverso esercitazioni
e il ricorso a case history.

BLENDED: corsi di formazione svolti in parte online interattiva, in parte in presenza.
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