
Corso - 25/09/2025

Gli adeguati assetti nel sistema contabile: come impostare e controllare il
budget delle vendite per arrivare al cash flow
Come valutare se le previsioni fornite dai responsabili commerciali sono af dabili, aiutarli a impostare
budget più idonei alla nuova normativa per proteggere il patrimonio aziendale e personale dei soci

Obiettivi

Fornire competenze pratiche per costruire, valutare e monitorare l'af dabilità del budget delle vendite, garantendo che sia
coerente con i requisiti degli adeguati assetti. Il corso esplorerà le tecniche di previsione, l'analisi della coerenza con i dati storici
e il collegamento tra il budget delle vendite e il budget di tesoreria. I partecipanti acquisiranno strumenti per monitorare le
performance di vendita e applicare best practices nell'analisi di budget reali, migliorando la gestione della liquidità aziendale e
assicurando la conformità alle normative in materia di adeguati assetti.

 

Programma

Introduzione agli Adeguati Assetti e al Budget delle Vendite

- Ruolo fondamentale del budget delle vendite per gli adeguati assetti

 

Componenti Chiave del Budget delle Vendite

- Identificazione e valutazione delle componenti essenziali del budget

 

Tecniche di Previsione e Affidabilità del Budget

- Tecniche di previsione e analisi della coerenza con i dati storici

 

 Collegamento tra Budget delle Vendite e Budget di Tesoreria

- Connessione tra previsioni di vendita e liquidità aziendale

 

Indicatori di Performance per Monitorare le Vendite

- Strumenti per monitorare e valutare le performance di vendita

 

Esercitazione Pratica: Analisi Critica di un Budget Reale

- Simulazione e best practices di analisi e discussione di gruppo

 

Ulteriori informazioni
La quota di partecipazione è comprensiva di materiale didattico in formato digitale e attestato di partecipazione.
Si intendono aziende associate quelle aderenti alle associazioni: ACIMAC, ACIMALL, AMAPLAST, FEDERTEC E UCIMA.

 

Destinatari

Il corso è rivolto a responsabili amministrativi e  nanziari, direzione commerciale, responsabili di vendita, direzione generale,
responsabili contabili, soci e titolari d’impresa. È pensato per coloro che si occupano della piani cazione  nanziaria e della
gestione del budget.

 

Durata

8 ore



 

Quota di adesione:

500,00 € + IVA a persona per le aziende associate

625,00 € + IVA a persona per le aziende non associate

 

Date e Sedi di svolgimento

25/09/2025 09.00-13.00 - ONLINE

26/09/2025 09.00-13.00 - ONLINE
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