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https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/ambiente-sostenibilita/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/af/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/alm/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/alm/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/DIGIT/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/DIGIT/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/efdc/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/efdc/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/tn/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/op/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/op/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/sas/

SBS ¢ la scuola di formazione manageriale di
Acimac, Acimall, Amaplast e Ucima,
specializzata nella crescita professionale del
personale delle imprese nei settori che
producono beni strumentali.

Con un’offerta formativa mirata, SBS supporta
le aziende operanti nelle automazioni, nelle
tecnologie per la produzione ceramica, per la
legno, della plastica e della gomma e per |l

lavorazione del
confezionamento/packaging, rispondendo alle esigenze di formazione
di tutti i livelli aziendali, dal top management agli operatori di linea.

SBS promuove la diffusione delle conoscenze pil avanzate e dei metodi
di insegnamento piu innovativi, con I'obiettivo di contribuire allo
sviluppo e alla competitivita delle aziende.

Riteniamo che il miglioramento professionale sia il primo passo verso
I’eccellenza personale e aziendale, soprattuttoin un contesto strategico
e innovativo come quello dei beni strumentali.

La nostra offerta a catalogo & suddivisa in:

(Q) Corsi interaziendali, organizzati per aree tematiche

(9) Percorsi formativi

COME UTILIZZARE QUESTO CATALOGO

Inquadrando o cliccando sui QRcode si accede alle aree
tematiche del sito SBS

Cliccando sui titoli potrete consultare il dettaglio dei singoli corsi
aggiornati con date e costi di partecipazione; la quota associati e
riservata ad aziende associate ad Acimac, Acimall, Amaplast, Ucima
e Federtec.

In questo modo, potrete consultare in tempo reale tutte le informazioni
necessarie per individuare le soluzioni formative piu’ adatte alle vostre
esigenze.

CORSI Durata Sede
Rifiuti: gestione conforme alla normativa vigente, nuove sanzioni oggi in vigore, RENTRI \ ' 4 Online
Costi e consumi energetici: strategie e modalita di risparmio per I'impresa 6 Online
Il calcolo dell'impronta carbonica nel percorso verso la neutralita - 4 Online
Sistemi di gestione: aggiornamento normativo 4 Online

MODALITA DEI CORSI

ONLINE:
formazione con docente e partecipanti collegati da remoto, in modalita sincrona.

IN AULA:

formazione in presenza c/o sede fisica

Milano: Centro Direzionale Milanofiori - Palazzo F3, Assago
Modena: Villa Marchetti - Via Fossa Buracchione, Baggiovara
Altro: formazione in presenza c/o sedi territoriali diverse

BLENDED:
formazione mista che prevede ore/incontri in presenza alternati a sessioni online


https://www.scuolabenistrumentali.it/corsi/
https://www.scuolabenistrumentali.it/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corsi/

AREE TEMATICHE PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI

AMBIENTE E SOSTENIBILITA DI PARTECIPAZIONE:

La sostenibilita per il business € un “must have” per tutte le aziende. Rappresenta una leva strategica e
una grande opportunita di innovazione anche per il settore dei beni strumentali/machinery. In questa area
tematica verranno trattati tutti i temi funzionali allo sviluppo di competenze specifiche all’interno delle
organizzazioni, che saranno cosi in grado di affrontare la transizione ecologica e gli obiettivi dettati dall’
Agenda 2030.

Durata
Rifiuti: gestione conforme alla normativa vigente, nuove sanzioni oggi in vigore, RENTRI 4 Online
Costi e consumi energetici: strategie e modalita di risparmio per I'impresa 6 Online
Il calcolo dell'impronta carbonica nel percorso verso la neutralita 4 Online
[l rating di sostenibilita: strumenti e strategia 4 Online
Sostenibilita nel settore dei beni strumentali: dal’ABC alla redazione del bilancio 6 Online

La sostenibilita sociale: tappa imprescindibile nella roadmap ESG 4 Online



https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/ambiente-sostenibilita/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/ambiente-sostenibilita/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/ambiente-sostenibilita/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/ambiente-sostenibilita/notizia/3787/costi-e-consumi-energetici-strategie-e-modalit-di/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/ambiente-sostenibilita/notizia/3842/il-calcolo-dellimpronta-carbonica-nel-percorso/

AREE TEMATICHE PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI

AMMINISTRAZIONE E FINANZA DI PARTECIPAZIONE:

| fondamenti della gestione finanziaria e amministrativa aziendale, con focus su bilancio, controllo di
gestione, rendicontazione e strumenti per la pianificazione e il monitoraggio delle performance
economiche. Un’offerta formativa pensata per aziende che scelgono di ottimizzare i propri processi
decisionali, gestire i rischi patrimoniali e sfruttare le piu recenti tecnologie per il supporto finanziario e
amministrativo.

CORSI Durata Sede
Dal budget alla performance per governare la gestione: come migliorare il Controllo di Gestione per imprese 8 Online
manifatturiere

Il bilancio per non esperti 8 Online
Finance for non financial manager 16 Online
Risparmiare tempo nella Gestione di Documenti e Scadenze con I'Al 4 Online

Bilanci con Al: comprendere i numeri aziendali e gli indicatori chiave senza essere esperti 4 Online



https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/amministrazione-finanza/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/amministrazione-finanza/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/amministrazione-finanza/notizia/4110/il-bilancio-per-non-esperti/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/amministrazione-finanza/notizia/3763/finance-for-non-financial-manager/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/amministrazione-finanza/notizia/3922/risparmiare-tempo-nella-gestione-di-documenti-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/amministrazione-finanza/notizia/3876/bilanci-con-ai-comprendere-i-numeri-aziendali-e/

AREE TEMATICHE PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI

SUPPLY CHAIN (ACQUISTI, LOGISTICA E MAGAZZINO) DI PARTECIPAZIONE:

In quest'area si acquisiscono ed affinano le competenze e gli strumenti per ottimizzare la
gestione della rete di fornitura, del magazzino e della logistica, con uno sguardo sempre
rivolto alle nuove tecnologie e all'impatto sull'ambiente, mantenendo il focus sul settore
machinery e sulle sue caratteristiche.

CORSI Durata Sede
Gestire efficacemente la Distinta Base (Bill of Materials) 4 Online
Strumenti efficaci per gli acquisti del settore machinery, focus Al 8 Online
Risk Management: costruire Supply Chain resilienti 8 Online
Creare valore negli acquisti con I'applicazione del metodo TCO (Total Cost of Ownership) 8 Online
Vendor rating con Al 8 Online
Smart Warehouse: magazzini automatizzati con Al 8 Online
Specializzazione in acquisti diretti per il settore machinery: I’'acquisto di meccanica 8 Online
Inventory Management nel settore dei beni strumentali 8 Online
Specializzazione in acquisti diretti per il settore machinery: I'acquisto di meccanica 8 Online


https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/notizia/3781/gestire-efficacemente-la-distinta-base-bill-of/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/notizia/3791/strumenti-efficaci-per-gli-acquisti-del-settore/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/notizia/3829/risk-management-costruire-supply-chain-resilienti/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/notizia/3874/creare-valore-negli-acquisti-con-l/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/notizia/3827/vendor-rating-con-ai/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/notizia/3785/smart-warehouse-magazzini-automatizzati-con-ai/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/notizia/3792/specializzazione-in-acquisti-diretti-per-il/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/notizia/3875/inventory-management-nel-settore-dei-beni/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/notizia/3792/specializzazione-in-acquisti-diretti-per-il/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/supply-chain/

AREE TEMATICHE

COMMERCIALE E MARKETING

In questa area confluiscono le mille sfaccettature del ruolo di venditore di macchine e impianti che non
possono prescindere dalla conoscenza del mercato: strategie commerciali, abilita relazionali, padronanza
degli strumenti di marketing digitale, passaggi di ruolo, sviluppo della rete commerciale, gestione del
team commerciale, strumenti di Al per il sales. Tutto in ottica b2b per il comparto Machinery.

Analisi dei dati di mercato con Al

Argomentare la vendita tramite il TCO (total cost of ownership)

Usare ChatGPT nella vendita tecnica

Preparare offerte tecniche e commerciali con I'Al

Executive Program - Sales Management nel Settore Machinery: dalla strategia all’azione
Tecniche avanzate di negoziazione per la vendita complessa

Come Ottenere il massimo dalla Fiera: Strumenti e Best Practice per aziende del Machinery
Gestire e motivare il team commerciale (modulo Executive Program)

Strategie e strumenti Al per la gestione della company page LinkedIn

Budget, target e reporting (modulo Executive Program)

Capire i decisori, coinvolgerli davvero e accelerare la vendita con I’Al

Come ottenere il massimo dalla fiera: strumenti e best practice per le aziende del machinery
Building Trust - English Version

Dalla SEO alla GEO: strategie di search marketing nell'era dell'Al

Digital Strategy per il settore macchine e impianti

Communicating Value - English Version

3,5

PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI
DI PARTECIPAZIONE:



https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/4103/analisi-dei-dati-di-mercato-con-ai/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3812/executive-program-sales-management-nel-settore/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3821/tecniche-avanzate-di-negoziazione-per-la-vendita/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3816/gestire-e-motivare-il-team-commerciale/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3798/strategie-e-strumenti-ai-per-la-gestione-della/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3815/budget-target-e-reporting/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3846/capire-i-decisori-coinvolgerli-davvero-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/4117/come-ottenere-il-massimo-dalla-fiera-strumenti-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3801/building-trust/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3797/dalla-seo-alla-geo-strategie-di-search-marketing/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3834/digital-strategy-per-il-settore-macchine-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3802/communicating-value/

Content Strategy efficace: metodo e piano editoriale per il settore macchine
Presentazioni efficaci dei dati con Al

Difficult Price Increase Conversation - English Version

Comunicare prodotti complessi con immagini e video tecnici

Dal foglio Excel all’assistente Al — La nuova efficienza del venditore 4.0
Value Based Selling - English Version

LinkedIn Power Selling per il mondo delle macchine

Sales Intelligence 5.0 - Dati e Al

Ottimizzare il sito aziendale

Closing Sales - English Version

Negotiation Skills - English Version

Al per il Marketing Industriale: automatizzare attivita e contenuti
Adobe Firefly per il Marketing Tecnico

Ingredienti principali della vendita: intelligence e comunicazione
Intervista negoziale e tecniche di comunicazione

La negoziazione di beni strumentali

Follow up: confronto col veterano

Comunicare e collaborare con efficacia nel back-office commerciale

Executive Program - Sales Management nel Settore Machinery: dalla strategia all’azione
Sales Skills Lab - English Edition
Marketing per il Settore Machinery: Dalla strategia ai contenuti

Technical sales in action

20
3,5

3,5
Ei5
16
16
20

12

28
18
21
60


https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3843/content-strategy-efficace-metodo-e-piano/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3819/presentazioni-efficaci-dei-dati-con-ai/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3449/difficult-price-increase-conversation/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3838/comunicare-prodotti-complessi-con-immagini-e-video/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3675/excel-per-le-vendite-analizzare-e-interpretare-i/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3804/value-based-selling/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3809/linkedin-power-selling-per-il-mondo-delle-macchine/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3839/ottimizzare-il-sito-aziendale/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3805/closing-sales/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3806/negotiation-skills/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3840/ai-per-il-marketing-industriale-automatizzare/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3844/adobe-firefly-per-il-marketing-tecnico/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3850/ingredienti-principali-della-vendita-intelligence/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3851/intervista-negoziale-e-tecniche-di-comunicazione/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3849/la-negoziazione-di-beni-strumentali/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/area-commerciale-marketing/notizia/3852/tsia-follow-up-confronto-col-veterano/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3812/executive-program-sales-management-nel-settore/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3818/sales-skills-lab-english-edition/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3822/marketing-per-il-settore-machinery-dalla-strategia/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3817/technical-sales-in-action-ed2026/

AREE TEMATICHE PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI

DIGITAL TRANSFORMATION DI PARTECIPAZIONE:

La trasformazione digitale € il nuovo paradigma industriale che sta trasformando il modo in cui le imprese
adottano tecnologie avanzate per affrontare le sfide contemporanee. L'utilizzo dell’'intelligenza artificiale,
la gestione strategica dei dati e la protezione delle infrastrutture digitali consentono di migliorare i processi
aziendali, sostenere I'innovazione e garantire operazioni sicure in un contesto sempre piu connesso. La
formazione vuole supportare le imprese in questo percorso, offrendo strumenti concreti per cogliere le
opportunita del cambiamento e gestire con consapevolezza i rischi legati alla trasformazione digitale.

CORSI Durata Sede
Al in azienda - Corso Base 4 Online
Al in azienda - Corso Base con Prompt Engineering 9 Online
Indici OEE e performance produttive con Power BI 15 Online
Al per gestire informazioni complesse e semplificare la documentazione nelle aziende industriali 4 Online
Power Bl: advanced 9 Online
Corso Copilot 4 Online
Corso Perplexity 4 Online

Corso Claude 4 Online



https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/DIGIT/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/digital-transformation/notizia/3762/indici-oee-e-performance-produttive-con-power-bi/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/digital-transformation/notizia/3847/ai-per-gestire-informazioni-complesse-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/digital-transformation/notizia/3754/power-bi-advanced/

AREE TEMATICHE PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI

EXPORT (FISCO, DOGANE, CONTRATTI) DI PARTECIPAZIONE:

Le principali regolamentazioni che disciplinano il commercio internazionale di macchine e impianti, con
particolare riferimento alla contrattualistica e agli aspetti doganali e fiscali (i pilastri base e le nozioni piu
avanzate).

CORSI Durata Sede
Rischi del commercio internazionale e nuove tutele contrattuali, creditizie e logistiche 6 Online
Pagamenti internazionali 6 Online
Vendita e fornitura di impianti e macchinari all'estero 8 Online
Incoterms e pagamenti internazionali: quale l'impatto 6 Online
Crediti documentari 6 Online
La gestione dei rapporti con agenti, distributori e altri intermediari 4 Online
L'impatto dei dazi USA sui contratti internazionali di vendita 4 Online
La normativa Dual Use applicata alle macchine 4 Online
Macchine per il packaging - la classificazione doganale delle parti di macchina e dei ricambi 3 Online

Macchine per plastica e gomma - la classificazione doganale delle parti di macchina e dei ricambi 3 Online



https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/export-dogane/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/export-dogane/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/export-dogane/notizia/3770/pagamenti-internazionali/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/export-dogane/notizia/3774/vendita-e-fornitura-di-impianti-e-macchinari/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/export-dogane/notizia/3771/incoterms-e-pagamenti-internazionali-quale/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/export-dogane/notizia/3887/crediti-documentari/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/export-dogane/notizia/3775/la-gestione-dei-rapporti-con-agenti-distributori-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/export-dogane/notizia/4106/la-normativa-dual-use-applicata-alle-macchine/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/export-dogane/notizia/4118/macchine-per-il-packaging-la-classificazione/

AREE TEMATICHE

HUMAN RESOURCE E SOFT SKLLS

efficace.

CORSI

L’area HR e Soft skills si concentra sullo sviluppo delle competenze interpersonali e gestionali, essenziali
per migliorare la comunicazione, la leadership e il lavoro di squadra all’interno delle aziende. Questi corsi
aiutano i dipendenti a crescere professionalmente e a creare un ambiente di lavoro piu collaborativo ed

Durata

PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI
DI PARTECIPAZIONE:

Sede

Sotto pressione, senza stress

Comunicazione efficace in contesti tecnici: migliorare il dialogo tra uffici e produzione
HR e futuro: valorizzare o assumere?

Leadership vincente: diventa un capo reparto e un team leader di successo

Uno strumento innovativo per guidare il cambiamento: il quoziente adattivo

Live Lab: allineamento valoriale e Retention

Expertify: neuroscienze per I'Upskilling operativo

Predictive Analytics in HR: anticipare I'attrition e supportare le decisioni con i dati

Individuare e mantenere i leader di domani
Gestione dei collaboratori

Gestione del tempo

Trasferte del personale dipendente nel mondo

Delega efficace

6

12

3

12

Online

Online
Online
Online
Online
Online
Online
Online

Online

Online

Online

Online

Online


https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3772/comunicazione-efficace-in-contesti-tecnici/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3793/hr-e-futuro-valorizzare-o-assumere/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3777/leadership-vincente-diventa-un-capo-reparto-e-un/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3799/uno-strumento-innovativo-per-guidare-il/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3794/live-lab-allineamento-valoriale-e-retention/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3807/expertify-neuroscienze-per-lupskilling-operativo/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/4105/predictive-analytics-in-hr-anticipare-l/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3795/individuare-e-mantenere-i-leader-di-domani/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3832/gestione-dei-collaboratori/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3833/gestione-del-tempo/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3778/trasferte-del-personale-dipendente-nel-mondo/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3835/delega-efficace/

CORSI Durata

Connessioni autentiche nelle PMI 6
Feedback costruttivo 4
Mentalita sistemica per I'eccellenza organizzativa: oltre i silos funzionali 3
Human Factors nella meccanica strumentale 4
Da tecnico a responsabile: percorso di carriera 24

Sede

Online

Online

Online

Online

Online

Sede

PERCORSI Durata
Leadership e adattabilita 18
Performance e risultati 20

Spzio HR: Dalla valorizzazione dei talenti alla leadership del futuro 9

Online

Online

Online


https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3808/connessioni-autentiche-nelle-pmi/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3836/feedback-costruttivo/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3810/mentalit-sistemica-per-leccellenza-organizzativa/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3837/human-factors-nella-meccanica-strumentale/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/hr-e-soft-skills/notizia/3845/da-tecnico-a-responsabile-percorso-di-carriera/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/hr-e-soft-skills/notizia/3813/leadership-e-adattabilit/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/hr-e-soft-skills/notizia/3841/performance-e-risultati/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/hr-e-soft-skills/notizia/3796/spazio-hr/

AREE TEMATICHE

TECNICA E NORMATIVA

In questa area sono trattate le principali normative che disciplinano la progettazione di macchine e impianti
destinati a mercati UE ed extra-UE (conformita, requisiti di sicurezza, obblighi e tutele per il costruttore),
gli aspetti sempre pit mandatorilegati alla cybersecurity, le caratteristiche della documentazione tecnica,
gli elementi propri del processo di manutenzione e manutenibilita degli impianti, i modelli gestionali per
una corretta conduzione dell’ufficio tecnico.

CORSI Durata

PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI
DI PARTECIPAZIONE:

Sede

Moca materiali e oggetti in plastica a contatto con alimenti - legislazione applicabile

Moca materiali e oggetti non in plastica a contatto con alimenti - legislazione applicabile

La nuova norma EN 415-4:2025 - requisiti di sicurezza per pallettizzatori e depallettizzatori

Cyber Resilience Act (cra) - quadro normativo, requisiti tecnici e conformita

UL & NFPA advanced: progettazione elettrica e conformita normativa per il mercato nord america
Adobe InDesign per manualisti

Progettare macchine conformi alla norma CElI EN 60204 - 1. Modulo base

Bordo macchina secondo la norma CElI EN 60204-1: dalla progettazione alle verifiche finali

Industrial Cybersecurity per macchine e impianti OT

EN ISO 13849 senza segreti: dalla progettazione alla validazione delle funzioni di sicurezza dei sistemi di
comando secondo la ISO 13849 in tutte le sue parti

Strutture in acciaio per macchinari - progettazione, dimensionamento e verifica

La sicurezza informatica nel manuale di istruzioni delle macchine

ATEX E IECEX: classificazione, scelta e installazione delle apparecchiature in atmosfere potenzialmente
esplosive

12

16

20

20

12

Online

Online

Online

Online

Online

Online

Online

Modena

Blended

Online

Online

Online

Online


https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/focus-packaging/notizia/4116/la-nuova-norma-en-41542025-requisiti-di-sicurezza/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3883/ul-nfpa-advanced-progettazione-elettrica-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3756/adobe-indesign-per-i-manualisti/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3765/progettare-macchine-conformi-alla-norma-cei-en/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3766/bordo-macchina-secondo-la-norma-cei-en-602041/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/4104/industrial-cybersecurity-per-macchine-e-impianti/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3933/en-iso-13849-senza-segreti-dalla-progettazione/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3933/en-iso-13849-senza-segreti-dalla-progettazione/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3824/strutture-in-acciaio-per-macchinari-progettazione/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3921/la-sicurezza-informatica-nel-manuale-di-istruzioni/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3788/atex-e-iecex-classificazione-scelta-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3788/atex-e-iecex-classificazione-scelta-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/tn/

CORSI

Durata

Sede

Direttiva NIS 2 per i costruttori di macchine industriali

Conformita EMC delle macchine industriali: requisiti normativi, immunita, emissioni e test emc

Mod.1 - Regolamento macchine: nuovi obblighi per fabbricanti, importatori e distributori

Mod.2 - Regolamento macchine: macchine, quasi macchine, insiemi di macchine - aspetti pratici e legali
Mod.3 - Regolamento macchine: modifiche sostanziali e loro incidenza sulla conformita UE

Mod.4 - Regolamento macchine: istruzioni per I'uso, dichiarazione CE e manualistica digitale

Mod.5 - Regolamento macchine: nuovi RESS e sicurezza informatica

Mod.6 - Regolamento macchine: documentazione tecnica e analisi dei rischi

Mod.7 - Regolamento macchine: ispezioni, controlli e sorveglianza del mercato

Regolamento Packaging Waste PPWR
ISO 12100 - sicurezza del macchinario — principi generali di progettazione - valutazione e riduzione del rischio

La nuova norma UNI EN ISO 10218-2:2025

PERCORSI

Regolamento Macchine 2023/1230: guida completa ai nuovi obblighi e alla conformita

1

4

Durata

32

Online
Online
Online
Online
Online
Online
Online
Online
Online

Online
Online

Online

Sede

Online


https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3814/direttiva-nis-2-per-i-costruttori-di-macchine/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3879/conformit-emc-delle-macchine-industriali-requisiti/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3923/regolamento-macchine-nuovi-obblighi-per/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3924/regolamento-macchine-macchine-quasi-macchine/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3927/regolamento-macchine-modifiche-sostanziali-e-loro/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3929/regolamento-macchine-istruzioni-per-l/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3930/regolamento-macchine-nuovi-ress-e-sicurezza/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3931/regolamento-macchine-documentazione-tecnica-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/normative-tecniche/notizia/3932/regolamento-macchine-ispezioni-controlli-e/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/focus-packaging/notizia/3633/regolamento-packaging-waste-ppwr/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/normative-tecniche/notizia/3934/regolamento-macchine-20231230-guida-completa-ai/

AREE TEMATICHE PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI

@ OPERATIONS (COMMESSA, PRODUZIONE E SERVICE) DI PARTECIPAZIONE:

L’area tematica Operations si focalizza sull’ottimizzazione dei processi aziendali legati alla produzione, alla
Y\ 1 gestione dei servizi e alla manutenzione, con l'obiettivo di migliorare I'efficienza operativa, ridurre i costi e

aumentare la competitivita. Questa area include un insieme integrato di competenze e strumenti per il controllo
delle performance operative, la pianificazione strategica e la risoluzione di problemi complessi, garantendo una
gestione efficace delle risorse e dei progetti.

CORSI Durata Sede
Programmazione e controllo della produzione con strumenti Al 12 Online
Project Management Evolution: guidare i progetti nell’era dell’Intelligenza Artificiale 26,5 Blended
Trasformare il business con i servizi 8 Online
Controllo di gestione di commessa 16 Online
Progettare, gestire e controllare i servizi 8 Online
Vendere servizi avanzati 8 Online
PMO & Al per il settore machinery 16 Modena
Manutenzione Smart e Trouble-Shooting Al-driven 8 Online

PERCORSI Durata Sede

Evoluzione del service 24 Blended

— 14


https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/operations-management/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/operations-management/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/operations-management/notizia/3784/project-management-evolution-guidare-i-progetti/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/operations-management/notizia/3828/trasformare-il-business-con-i-servizi/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/operations-management/notizia/3826/controllo-di-gestione-di-commessa/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/operations-management/notizia/3830/progettare-gestire-e-controllare-i-servizi/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/operations-management/notizia/3831/vendere-servizi-avanzati/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/operations-management/notizia/3786/pmo-ai-per-il-settore-machinery/
https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/operations-management/notizia/3790/manutenzione-smart-e-troubleshooting-aidriven/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/operations-management/notizia/3823/evoluzione-del-service/

SICUREZZA SUL LAVORO

Con SBS la formazione sicurezza non e solo adeguarsi alle norme, ma mo-
mento decisivo per trasferire competenza, responsabilita e condividere
valori aziendali con i propri dipendenti.

Ogni lavoratore € una risorsa fondamentale per I'azienda: il datore di lavo-
ro deve formarlo ed informarlo sui rischi insiti nelle diverse tipologie di lavora-
zione, nell'uso delle attrezzature, sulle diverse procedure organizzative e sulle
misure di prevenzione e protezione aziendali.

SBS realizza la formazione per i lavoratori, i preposti, i dirigenti e i datori
di lavoro. Forma i principali attori del Sistema di Prevenzione e Protezione
aziendale, gli addetti alle sgaudre di emergenza, gli operatori delle principali
attrezzature e chi é esposto a particolari tipologie di rischio (lavori in quota,

PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI
DI PARTECIPAZIONE:

in prossimita di tensione elettrica, in ambienti confinati, ecc..)

Il catalogo sicurezza SBS e in linea con le norme che disciplinano la materia,
sempre aggiornato e fruibile anche via web.

Dove la normativa lo consente i corsi possono essere seguiti anche online, in
modalita sincrona, asincrona oppure presso le nostre aule:

e Via Collegio Vecchio, 9 - Fiorano M.se - MO

Ricordiamo che la formazione proposta pud essere svolta direttamente in
azienda. Non esitate a contattarci per la definizione di piani personalizzati.

“La sicurezza e un investimento: costruisci il tuo futuro senza rischi e pianifica con noi la formazione giusta!”



https://www.scuolabenistrumentali.it/corso/sas/

OO0 PODC

PERCORSI FORMATIVI

| percorsi formativi di SBS sono programmi articolati in pitu moduli, che insieme forniscono una
visione completa e approfondita di una specifica area aziendale o funzione aziendale.

EXECUTIVE PROGRAM - SALES MANAGEMENT NEL SETTORE MACHINERY: DALLA STRATEGIA ALLAZIONE
Percorso che offre una visione completa del ruolo del Direttore Commerciale, con un approccio pragmatico
che integra le strategie di mercato tipiche del settore machinery, la gestione del team di vendita e il controllo
delle performance commerciali.

SALES SKILLS LAB - ENGLISH EDITION
Corso in lingua inglese per professionisti delle vendite che lavorano in filiali e sedi internazionali.

MARKETING PER IL SETTORE MACHINERY: DALLA STRATEGIA Al CONTENUTI
Pillole operative per sviluppare strategia, contenuti e strumenti digitali nel settore macchine e impianti.

TECHNICAL SALES IN ACTION
Percorso completo sulle strategie di vendita, dall’intelligence alla trattativa, che offre soluzioni pratiche
e concrete per la vendita di Beni Strumentali

LEADERSHIP E ADATTABILITA
Le competenze manageriali per I'industria del futuro

PERFORMANCE E RISULTATI
Sviluppo delle soft skills nella gestione dei collaboratori

SPAZIO HR
Dalla valorizzazione dei talenti alla leadership del futuro

EVOLUZIONE DEL SERVICE
Corso di formazione sulla trasformazione dei servizi industriali nel settore macchine e impianti.

REGOLAMENTO MACCHINE 2023/1230: GUIDA COMPLETA Al NUOVI OBBLIGHI E ALLA CONFORMITA
Un percorso completo su obblighi normativi, requisiti di sicurezza, documentazione tecnica e conformita
UE delle macchine

febbraio
marzo

marzo
settembre

aprile
novembre

ottobre
dicembre

aprile
ottobre

settembre
ottobre

marzo
luglio

aprile
giugno

maggio
novembre

PER DETTAGLI
SU DATE E COSTI
DI PARTECIPAZIONE:



https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3818/sales-skills-lab-english-edition/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3818/sales-skills-lab-english-edition/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3822/marketing-per-il-settore-machinery-dalla-strategia/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3822/marketing-per-il-settore-machinery-dalla-strategia/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3817/technical-sales-in-action-ed2026/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3817/technical-sales-in-action-ed2026/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/hr-e-soft-skills/notizia/3813/leadership-e-adattabilit/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/hr-e-soft-skills/notizia/3813/leadership-e-adattabilit/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/hr-e-soft-skills/notizia/3841/performance-e-risultati/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/hr-e-soft-skills/notizia/3841/performance-e-risultati/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/hr-e-soft-skills/notizia/3796/spazio-hr/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/hr-e-soft-skills/notizia/3796/spazio-hr/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/operations-management/notizia/3823/evoluzione-del-service/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/operations-management/notizia/3823/evoluzione-del-service/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/normative-tecniche/notizia/3934/regolamento-macchine-20231230-guida-completa-ai/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/normative-tecniche/notizia/3934/regolamento-macchine-20231230-guida-completa-ai/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3812/executive-program-sales-management-nel-settore/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3812/executive-program-sales-management-nel-settore/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3812/executive-program-sales-management-nel-settore/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3812/executive-program-sales-management-nel-settore/
https://www.scuolabenistrumentali.it/percorso-formativo/area-commerciale-marketing/notizia/3812/executive-program-sales-management-nel-settore/

ALTRI SERVIZI

Oltre alla formazione a catalogo, SBS offre una
gammacompletadiservizie soluzionipersonalizzate,
pensate per potenziare le competenze del personale
e sostenere una crescita costante delle aziende del
settore beni strumentali.

FORMAZIONE AZIENDALE

Formazione dal taglio sartoriale, progettata in sinergia con I'azienda per ri-
spondere ad esigenze specifiche erafforzare le competenze interne. Grazie
ad una consolidata esperienza e conoscenza del settore del mercato, e ad
un network di docenti specializzati, SBS realizza soluzioni formative studiate
per potenziare le competenze interne e stimolare I'innovazione aziendale.

FORMAZIONE FINANZIATA

SBS supporta I'azienda nella progettazione, redazione, gestione e rendi-
contazione della domanda di finanziamento sui conti formazione Fondim-
presa e Fondirigenti aziendali, facilitando I'accesso a risorse dedicate allo
sviluppo delle competenze.

SBS’play SBS PLAY e il programma di webinar gratuiti, che porta
alle imprese dei beni strumentali contenuti ad alto valore strategico, con
focus differenti ma con un forte orientamento a innovazione, sostenibilita
e sviluppo competenze manageriali. Ogni appuntamento &€ progettato dai
nostri esperti per offrire insight immediatamente applicabili e una visione
aggiornata sui trend che guidano il settore. Un format agile, della durata
massima di una/due ore, chiaro e orientato al business, pensato per sup-
portare la crescita delle aziende attraverso formazione continua, casi reali
e best practice.

é SBS+ Management Academy e I'hub per la formazione
d’eccellenza dedicato a executive manager e leader
S B S+ aziendali, con focus sul settore di beni strumentali.

MANAGEMENT
ACADEMY

FORMAZIONE A CATALOGO - COME ISCRIVERSI:

Accedi al sito www.scuolabenistrumentali.lt
Scegli I'area di tuo interesse e seleziona il corso
che fa per te.

Clicca su

ISCRIVITI

Lo staff di SBS € a disposizione per rispondere in modo mirato alle
vostre esigenze attraverso progetti formativi elaborati su misura e
soluzioni customizzate.
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https://www.scuolabenistrumentali.it/
http://WWW.SCUOLABENISTRUMENTALI.it
http://WWW.SCUOLABENISTRUMENTALI.it
http://WWW.SCUOLABENISTRUMENTALI.it

ALTRI SERVIZI

SBS Scopri i nostri
R A BOOTCAMP CORPORATE!

ACADEMY

SBS+ Management Academy é I'hub per la formazione d’eccel Management Academy affianca le aziende nella costruzione di
dedicato a executive manager e leader aziendali, con focus sul ) uciti su misura sulle proprie necessita. | nostri bootcamp sono una
beni strumentali. oi di ispirazione, per un progetto personalizzato e declinato

ull’esigenza aziendale. Il team SBS+ mette a disposizione professionisti

. . . s accompagnare l'azienda nella creazione di un progetto
Affianchiamo le aziende con programmi di

formazione first class, mirati e personalizzati, che Ok=140]
consentono ai manager di sviluppare competenze =z
trasversali per orientare la crescita aziendale, Of

aumentare I'efficienza complessiva della propria
organizzazione e integrare le opportunita di
business a seconda degli assetti di mercato futuri.

GUIDARE SQUADRE VINCENTI:
IL CASO FRECCE TRICOLORI

LEADERSHIP HORSE EXPERIENCE: POTENZIA LA
TUA LEADESHIP

PIT STOP VINCENTE:
TRASFORMA LO STRESS IN SLANCIO

=]t www.sbsplus.it


https://sbsplus.it/bootcamp-corporate/




s

IN COLLABORAZIONE CON

0 U

sl A e UCIMA

Associazioni aderenti a:

§m@ FEDERAZIONE

CONFINDUSTRIA MACCHINE
per Ceramica, Legno, Plastica e Gomma,
Imballaggio e Confezionamento

SBS - Scuola Beni Strumentali

Via Fossa Buracchione, 84 - 41126 Baggiovara (MO)
T. 39 059 472 6320
formazione@scuolabenistrumentali.it
www.scuolabenistrumentali.it
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